[Da sinistra Antonio e Fedele Russo

Promuoviamo i

rchiviato il 2005 con aper-
tura del Centro Commer-

ciale “Cost 4.500
mg) nel Comune di Montenero di
Bisaccia, Sercom, realtd di primo
piano nel settore della

iniziative. Mel mese di marzo, infat-
ti. werri aperto al pubblico il centro

it da una

0 mg: un
progetto che ha meritato il secondo
posto nella “Shortlist Retail Lighting”
al Mapic di Cannes. la pil importan
te fi internazionale del settore. A
settermbre, p ri pronto il centro
comme "

di Frosinone. caratte
supe coperta dj

ale “Le Masserie”, nel
mune di Ragusa, con 23.700 mq di
superficie coperta.

Altra importante iniziativa, da comple
tare entro il prim osemest 07, vede
"azienda di Catanzaroimpegnata nella
costruzione del pin imponente com-

dossier Calabria

mo. “Le Residenze di Camerlata™:
tre palaz ) g di su perficie
per stale di 2 appartamenti

ranno commercializzati da un

0 e che

175 uniti abitative.

“IlI successo delle nostre iniziative
dice Rosario Rosso, attuale ammini
stratore, fin da giovanissimo al fianco
del padre Antonio nella conduzione
dell'industria di laterizi da questi fon




Sercom, un
developer di
fiducia per
grandi progetti
immobiliari

data nel dopoguerra = ci
viene dalla lungaesperien-
za nel settore delle costru-
zioni, che ¢ ha perm esso di
maturare Una ConOSCenza
del mercato molto appro-
fondita. La capacitd di
relazionarci ., nelle fasi di
sviluppo del business. con
soggetti specializzati | ci rende visibili
in un mercato di professionisti guale &
quello del Real estate. Il nostro vantag -
gio competitivo & di valorizzare ["area
oggetto di sviluppo . individuandone la
migliore destinazione ed il pid appro-
priato concept progettuale, All'intermno
del gruppo Russo, inoltre, visono atti-
vith di media distribuzione. di ristora-
zione collettiva e negozi Brico, gestite

dai miei fratelli Franco e Giancarlo,
grazie alle gquali abbiamo sviluppato
una sensibilith pil articolata rispetto
ad altri competitor. Un nostro punto di
forza & poi nella capacith di adeg varci
alle sempre nuove opportuniti che il
mercato immaobiliare propone”.

La Sercom nasce nel 1990 come im-
presa di costruziont. | primi interventi
rilevanti sono il centro commerciale
“Le Fornaci”., nel 1993, a Catanzarn,
e il centro commerciale “Le Cicale"”.
a Vibo Valentia, nel 1995, che rappre-

Rosario Russo

sentano le prime esperienze del genere
in Calabria. Negli anni successivi
I'azienda esce dai confini regiomali e
si pome sul mercato come deve loper
pure valorizzando un’area nella citth
di I" Aguila con la progettazione di un
Centro Polifunzionale. { area com-
merciale mg. 22.000; oltre muoltisala e
palazzetto del ghiaccio ).

“Un bravo developer — osserva Fedele

! Il Sud che sorprende \7

Russo, responsabile del settore finan-
ziario — deve essere capace di valorz-
zare in un "ottica di lungo periodo [area
che prende come oggetto di sviluppo.
Per noi gualith significa concepire
qualungue progetto immaobiliare all’in-
terno del suo contesto di riferimenta:
facciamo m modo che 'iniziativa si
inserisca in maniera armonica nel-
I'ambiente circostante, cogliendone
le opportuniti e le esigenze ma anche
rispettand cme le tradizioni, la storiae
fa cultura: ogni intervento immaobiliare
& diverso dall’altro, non & replicabile
perché | contesti sono sempre diversi.
E grazie a questi principi che . nellaca.
tena del valore del Real Estate, Sercom
ériuscita a fare network con le migliori
professionalith e con i pid importanti
interlocutoni: advisor commerciali
e finanziari, progettisti, investitori
istituzionali. Un altro fattore che ci
ha premiato & la notevole credibiliti
acquisita col tempo presso tutti gli
stakeholders: *.

In futuro la societh, che ha gid avviato
contatti per lo sviluppo di iniziative
nei paesi dell’Est europen, & intenzio-
nata ad affiancare all’attivith “core”
quella di Property Management e di
Servicing, pianificando, al contempo,
la piena operativith della terza gene-
razione di imprenditori: “Puntiamo
maolto — spiega Antonio Russo, figlio
di Rosario, responsabile dell’area

marketing — anche alla riqual ificazione
di vecchi contenitori immaobi liari dislo-
cati in prossimiti dei centristorici delle
citth capoluogo. Si tratta di una sfida
che le amministrazioni locali dovranno
affrontare negli anni a venire, per dare
risposta a uno sviluppo urbano pil
ordinato e rispettoso dell” ambiente.
E noi siamo pronti a dare il nostro
contributo”.
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